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Dansk Tækkemandslaug (DTL) er 

en forening af selvstændige 

tækkemænd. DTLs formål er at 

koordinere tækkemændenes 

fælles interesser på landsplan. 

DTL arbejder for at sikre en høj 

kvalitet af det tækkearbejde, der 

udføres af foreningens 

medlemmer. 

Det er en betingelse for at være 

medlem, at man kan honorere de 

faglige krav, som foreningen 

stiller. Nye medlemmer 

bedømmes af laugets optagel-

seskomite. 

Laugets medlemmer ønsker, at 

deres kunder skal være glade for 

og stolte af deres stråtag. Det er 

en forudsætning for, at stråtaget 

som sådan kan bevares og vort 

håndværk bestå. At få udført et 

stykke tækkearbejde er en 

tillidssag. Derfor er det et krav, at 

laugets medlemmer er optaget i 

Dansk Byggeri og herigennem 

tilknyttet BYG GARANTIORDNING for 

at sikre, at kunderne får udført et 

kvalitets- og håndværksmæssigt 

korrekt tækkearbejde. 

Dansk Tækkemandslaug
Postboks 86,  
6430 Nordborg
Tlf. 72 16 02 33 
taekkelaug@taekkelaug.dk
www.taekkelaug.dk

Torsdag den 7. januar 2010, kl. 18.00 Bestyrelsesmøde på Den jydske 
   Haandværkerskole i Hadsten

Fredag den 8. til lørdag den 9. januar 2010 Seminar på Den jydske 
kl. 10.00 Haandværkerskole i Hadsten

Lørdag den 6. marts 2010, kl. 10.00 Bestyrelsesmøde på 
   Tyrstrup Kro, Christiansfeld
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   Tyrstrup Kro, Christiansfeld
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Disse kreative og billige løsninger vil 
aldrig være et kendetegn for et seriøst 
og professionelt firma. Kvalitet og godt 
håndværk på stråtag har en pris. Kan 
denne pris ikke opnås, er det bedre at 
miste arbejdet.

Min far jokede tit med, at det er bedre 
at sætte lidt til end at lade handlen stå 
stille. Men den går jo ikke.

Mængden af konkurser i byggebranchen 
understreger også, at mange virksom-
heder har for lave priser i forhold til 
omkostninger. Brug vinteren på at få 
kalkuleret nogle holdbare kostpriser til 
gavn for jer selv og kunderne.

Formanden har ordet

Året er ved at rinde ud, og det er man-
ge ordrebøger også. Nogle landsdele er 
arbejdsmæssigt hårdere ramt end an-
dre. Dette afføder lave priser og lange 
køreafstande. Det er derfor meget 
magtpåliggende for mig at understrege, 
at kunden ikke har lavere forventninger 
til det færdige produkt, fordi de får en 
lavere pris.

Når et stråtag skal laves til en lav pris, 
ses der ofte meget kreative og uheldige 
løsninger. Mængden af retssager er 
stigende. Vores kunder er i dag af en 
helt anden støbning end tidligere. De 
forventer det helt unikke. Hvis vi ikke 
indfrier denne forventning, har vi det 
ene ben i retten.

Vores næste arrangement er seminaret i 
Hadsten. Mød op, så vi sammen kan 
blive udstyret med ny viden og energi 
for tækkeåret 2010.

Med ønsket om en glædelig jul og godt 
nytår

Henrik Henriksen 

En god historie til Tækkemanden

Annoncevilkår i Tækkemanden

Bladet 'Tækkemanden' udkommer 4 gange om året i et 
oplag pr. gang på 300. Bladet sendes gratis til alle ca. 230 
tækkemænd i Danmark, tekniske skoler der har en tømrer-
afdeling samt diverse abonnenter og biblioteker. Bladet er 
derfor et godt medie, hvis du ønsker at henvende dig 
direkte til vores faggruppe. 

Bladets størrelse er A4.
Vi kan tilbyde annoncering til nedenstående priser:

Størrelse H X B mm Ved 1 gang Ved 4 gange
Hel side 271 X 182 1.500 5.000
Halv side 133 X 182 1.075 3.800
Kvart side 133 X 89 700 2.000

De udkomne numre kan ses på 
www.taekkelaug.dk

Henvendelser for annoncering skal ske til:
Dansk Tækkemandslaug
Postboks 86
6430 Nordborg
Tlf. 72 16 02 33 
eller e-mail: taekkelaug@taekkelaug.dk

Annoncemateriale modtages på mail, cd eller dvd, som 
færdigt trykklart materiale. Hvis materialet ikke er trykklart, 
sætter Dansk Byggeris layouter annoncen op til tryk. Det 
koster minimum 700 kr. for mindre annoncer og højst 2.100 
kr. ekskl moms. Materiale i Microsoft Publisher og Po-
werpoint, modtages ikke. Materiale, der skal gennem lay-
out'eren, leveres sådan: tekster i word og billeder i orginalt 
grafisk format. 
Billederne skal ikke være indsat i word. 

. Bladet Tækkemanden er 
stedet, hvor der kan hentes 
inspiration, udveksles erfa-
ringer og meninger

Har du en god historie til 
bladet, en kommentar, et 
emne til debat eller andet, 
som du vil dele med Tække-
mandens læsere, så send det 

til bladets redaktør Petter 
Astrup. 

Send materialet på mail:  
pet@danskbyggeri.dk 

eller med post til: 
Dansk Tækkemandslaug
Postboks 86,  
6430 Nordborg. 2
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Af Carsten Sivertsen, foto Søren Vodder 
og Ricky John Molloy
. Det er nu lykkedes at lave et godt 
fundament til fremtidens tækkemateri-
ale. Med virkning fra 1. december er 
Miscanthus.dk a/s en realitet, oplyser 
tækkemand Søren Vodder.

"Sjællandske og tyske tækkemænd har 
taget imod tilbuddet om indflydelse på 
udviklingen af produktet ved at købe 
aktier i selskabet. Dermed er Miscant-
hus.dk a/s en sammenslutning af 
Miscanthusavlere og tækkemænd, som i 
fællesskab ønsker at fremavle den bed-
ste kvalitet af tækkerør til anvendelse 
som klimaskærm", siger Søren Vodder.

10 års ansvar

"I Danmark er der 10 års ansvar på ud-
ført håndværk og derfor også på tæk-
kearbejde. Da det ikke har været muligt 
at opnå det på de almindeligt anvend-
te materialer, mente vi, der var behov 
for at starte dette projekt op til fælles 
glæde for tækkemænd og slutbrugere."

Søren Vodder oplyser, at kvaliteten 
bliver sikret ved hjælp af en certifice-
ring med indlagt kontrol af Byggeriets 
Kvalitetskontrol:

Miscanthus.dk A/S er realitet

"Når tækkemanden overtager ansva-
ret, skal han følge certificeringen og 
returnere papirerne til Miscanthus a/s, 
når han er færdig med taget. Selskabet 
vil herefter opbevare papirerne i 10 år."

Ankenævn

Opstår der mod forventning problemer 
med taget, inden ansvarsperioden er 
udløbet, kan det indberettes til anke-
nævnet. Her vil de tre parter afgøre 
tingene ved en voldgift, der igen er 
underbygget af en forsikring, oplyser 
Søren Vodder.

Slutbrugeren skal være i besiddelse af 
en kvittering fra aktieselskabet på 
modtagelsen af certificeringen. Slutbru-
geren vil modtage certificeringen senest 
30 dage efter afleveringsforretningen, 
underskrevet af tækkemanden.  

Fremtidssikret

"Vi ser selv vores produkt som fremtids-
sikret, da vi har avlere fordelt over hele 
landet og til stadighed udbygger med 
tilplantning af nye arealer. Det betyder, 
at transportvejen til taget bliver kort", 
siger Søren Vodder.

Når stråtag indgår som klimaskærm, 

kan den indregnes som 100 mm isole-
ring, hvis man brandhæmmer med et 
undertag af gips og ingen luftspalte 
inden den indvendige isolering. 

Et Miscanthustag er en økologisk nul-
løsning, fordi transportvejen ikke er 
lang, og fordi taget altid vil kunne ind-
gå i det naturlige kredsløb, når det skal 
bortskaffes:

"Det er noget, nutidens kunder ser 
mere og mere på", understreger Søren 
Vodder.

Andre fordele

Søren Vodder tilføjer, at der i det hele 
taget er mange fordele ved Miscanthus. 
2  Du her et 100% rent og ubesmittet 

tækkemateriale i hænderne. Det 
giver rigtig god samvittighed.

2  Det er et materiale, hvor du ikke har 
de meget generende faner flyvende 
rundt om hovedet.

2  Rørrullerne indeholder kun 50 stk. 
og er nemme at håndtere.

2  Stråene er lange og stive, så du kan 
have lang stødlængde og derved et 
luftigt tag.

2  Rørene er glatte og er dermed lette 
at slå op.

Udplantning af nye skud Udpriklede planter til hærdning
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2  Et Miscanthustag tørrer lynhurtigt op 
efter regnvejr.

Interesse fra udlandet

"Både tyske og hollandske tækkemænd 
har vist stor interesse for Miscanthus. Vi 
har hurtigt kunnet blive enige om, at 
det er meget svært at lave stordrift på 
de traditionelle tækkerør, uden at det 
går galt med en større eller mindre 
procentdel af høsten", siger Søren Vod-
der.

Han oplyser, at det hollandske tæk-
kelaug til marts kommer til Danmark 
sammen med tyske tækkemænd for at 
se de resultater, som er opnået med 
Miscanthus:

"De skal se marker med Miscanthus, 
vores høstteknik, vores måde at lagre 
rørene på og ikke mindst nogle færdige 
tage. De har forstået budskabet om den 
kvalitetsforskel, der er mellem Miscant-
hus og tækkerør. Miscanthusavlerfor-
eningen fik oversat vores certificering til 
tysk, og det var som at trykke på en 
knap. Pludselig forstod de, hvad vi 
gjorde anderledes, og det vakte deres 
nysgerrighed." 2
www.miscanthus.dk

Her tækkes med Miscanthus under totaloverdækning

Søren Vodder melder om stor interesse fra tyske og hollandske tækkemænd for Miscanthus



Miljørigtig maling fra WLT

Linoliemaling (til ude og inde) 
Væg- og loftsmaling - índeklimatestet 
Facade-, sokkel- og tagmaling
Olielud - drypfri pasta
Tonkinlak
Trætjære - mange typer bl.a. indfarvet
Svensk slamfarve i flere farver
Værk, fæhår og tjærekit 
Lagret Rødvig kulekalk og sandkalk 
Stort udvalg i farvepigmenter 
Specialrondel t. afrens. af tjære og maling 

Bygnings- og restaureringsartikler
- som fås på bestilling

Bindingsværk i mange dimensioner
Faconskåret bindingsværk
Savskårne rygningstræer 
Loftsbjælker (trækbjælker) op til 9 m
Sibirisk lærketræ
Celloc varmebehandlet træ
Papiruldsisolering
Gamle mursten til restaurering -rensede- fås i mange størrelser
Hydraulisk kalk og mørtel m. EU norm 
Indfarvet mørtel og kalk 
Silikatmaling 

L ø r u p  M a l e r v a r e r
Lørupvej 19 - Lørup ved Ryslinge, 5750 Ringe

Åbningstider: Hverdage 13 - 18, Lørdag: 10 - 14
eller ring 62 67 10 58 eller 40 14 18 68

Find vej til
Lørup Malervarer på 
www.lm-linolie.dk

Salg af tækkerør fra Ukraine og kina   
Alle typer af tækkerør kan skaffes

 

● Uglkærvej 6, Tvis ● 7500 Holstebro

Ring og hør om priser og kvaliteter  
på telefon: 40 45 22 35  
eller e-mail: kvhtek@mail.tele.dk
www.straataekning.dk

-  Vognen er til stort kørekort, er 7 år gammel og  
har kørt 99.850 km. pr. dags dato

-  kranen kan hydraulisk udskydes til 5,5 meter har 
hydraulisk krøjehoved med skovgrab og kan løfte  
500 kg i strakt arm

Henvendelse til:
Tækkemester Søren Vodder
A’ Øllebølle Tæk ApS, Ribergårdsvej 1, 4894 Øster Ulslev, 
telefon: 54 86 53 29                     www.vodder-taek.dk

Brugt vogn med hydraulisk kran 
sælges for 80.000 kr. + moms
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Af Carsten Sivertsen
. Der er god grund til at være opmærk-
som på et initiativ, som Realdania har 
igangsat omkring en række danske her-
regårde. En større del af herregårdenes 
historiske bygninger er nedslidte, fordi 
de ikke længere indgår aktivt i driften, 
og unik kulturarv risikerer at gå tabt.

Realdania har derfor lanceret en kam-
pagne, der skal bidrage til at skabe 
bæredygtige forretningsgrundlag for de 
danske herregårde og udvikle dem til 
dynamoer i landdistrikterne - med 
deres unikke kulturarv som drivkraft. 
Der er afsat 100 mio. kr. til kampagnen, 
som løber over de næste fem år.

Det er dyrt

Det er dyrt at eje og drive en herregård. 
De historiske bygninger er bygget til en 
anden tid, og det kræver store løbende 
investeringer at holde dem ved lige. 
Nogle herregårde fungerer som højsko-
ler, museer eller turistattraktioner, an-
dre er indrettet til hoteldrift eller pri-
vatbolig, og atter andre drives stadig 
som rentable landbrug. De sidstnævnte 

Herregårdene kan blive 
fremtidens dynamoer på landet

har dog i højere og højere grad brug for 
supplerende indtægter, samtidig med 
at mange bygninger står tomme og 
forfalder, fordi de ikke længere er en 
del af driften.

Ressource

Dette er baggrunden for, at Realdania 
iværksætter kampagnen 'Fremtidens 
Herregårde'. Målet er, at udnytte herre-
gårdenes potentiale til en aktiv res-
source, og sikre deres unikke placering i 
det danske kulturmiljø.

"Med kampagnen vil vi i samarbejde 
med herregårdsejerne udvikle bud på, 
hvordan de danske herregårde i en 
nytolket form kan genindtage deres 
historiske position som dynamoer for 
udviklingen på landet. Det kunne være 
i kraft af nye kulturoplevelser, nye for-
mer for erhverv eller nye måder at byg-
ge boliger i relation til herregården. Liv 
i de gamle bygninger er den bedste 
form for bygningsbevaring, og det vil 
samtidig skabe arbejdspladser og dy-
namik lokalt," siger Hans Peter Svend-
ler, direktør i Realdania.

Oplevelser
En ny undersøgelse viser desuden, at 
der er god basis for at puste nyt liv i de 
historiske herregårdsbygninger. Flertal-
let af danskerne vil gerne bruge herre-
gårdene til kulturelle oplevelser eller 
ferie i en renoveret driftsbygning. Des-
uden kan mange danskere godt fore-
stille sig at arbejde i et firma med 
adresse i en renoveret driftsbygning på 
en herregård.

"Der skal tænkes i nye forretningsom-
råder og målgrupper, blikket skal rettes 
udad og det skal undersøges, hvordan 
fremtidens herregård kan blive attrak-
tiv, identitetsskabende og mere ved-
kommende for den brede befolkning. 
Det kan være med til at skabe en øget 
interesse hos danskerne som gør, at 
herregårdene kan gå fremtiden i møde 
som konkurrencedygtige forretninger - 
selvfølgelig med respekt for herregårds-
ejerne og den enkelte herregårds op-
rindelige historie, bygningsværker og 
kulturelle identitet," siger Hans Peter 
Svendler. 2
www.fremtidensherregaard.dk

De danske herregårde har et stort efterslæb i forhold til vedligeholdelse af de historiske bygninger. Ikke mindst mange af de 
tidligere landarbejderboliger, men også nogle af hovedbygningerne, trænger til nyt stråtag
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NYT FRA DANSK BYGGERI

. Det er uholdbart, og det 
spænder ifølge Dansk Byggeri 
ben for den positive udvik-
ling på kommunikation og 
samarbejde, som mobiltele-
foner og pc'er har muliggjort 
i byggeriet.

I bygge- og anlægserhvervet 
er man afhængig af at kunne 
kommunikere effektivt og 
godt. Det foregår ofte via mo-
biltelefonen og den bærbare 
pc, der efterhånden er en 
naturlig del af værktøjskassen. 
Udviklingen i forhold til bedre 
kommunikation og samarbej-
de mellem alle aktører kræver 
at disse værktøjer er til rådig-
hed. Multimedieskatten 
bremser denne udvikling.

"Det er af vital betydning for 
en byggevirksomhed at være i 
kontakt med medarbejderne 
hos kunderne ude på bygge-
pladserne og ligeså den an-

. Hvis klimatilpasningerne 
udskydes, får det store konse-
kvenser. Hvis kommunerne 
ikke kommer i gang med at 
sikre, at veje, bygninger og 
ledningsnet kan modstå kli-
maforandringerne risikerer de 
ikke alene store ødelæggelser, 
men også store regninger, når 
skaderne skal udbedres.

Ifølge Danmarks Meteorologi-
ske Undersøgelser og FN’s kli-
mapanel kan danskerne frem 
til år 2100 blandt andet forven-
te en stigning i regnvands-
mængden på 10-15 procent, 
stigning i grundvandshøjden 
på halvanden til tre meter, 
øget vandstand i havene på 
18-59 cm og flere storme. Der-
for opfordrer Dansk Byggeri 

kommunerne til at få sat gang i 
forebyggelsen mod klimarela-
terede ødelæggelser.

"Vi ved, at udgiften til at 
udbedre skader langt oversti-
ger udgiften til at forebygge 
dem. Derfor bør kommunerne 
allerede nu begynde arbejdet 
med at kortlægge de områder, 
hvor der kan opstå skader som 
følge af det ændrede klima og 
sørge for, at der bliver taget de 
nødvendige forholdsregler. Det 
gælder ikke kun for eksisteren-
de bygninger og anlæg, kom-
munerne skal også tage klima-
forandringerne og de udfor-
dringer, som de giver, med ind 
i kommune- og lokalplaner," 
siger specialkonsulent Jonas 
Møller, Dansk Byggeri. 2

Byggeriet raser over multimedieskat

den vej. Den kontakt foregår 
via mobiltelefon og bærbar 
pc, som et moderne værktøj i 
skurvognen eller i varevog-
nen," forklarer projektchef 
Jørn Jensen, Dansk Byggeri.

Han forstår fuldt ud det ra-
seri, som Dansk Byggeri møder 
hos medlemmerne over, at 
denne nødvendige kommuni-
kation nu skal beskattes.

"Byggevirksomheder bliver 
slemt berørt af multimedie-
skatten, som betyder, at 
medarbejderen vil blive be-
skattet af et privatforbrug af 
nødvendige kommunikati-
onsværktøjer, som er stillet til 
rådighed af virksomhederne 
for, at medarbejderen kan 
udføre sit arbejde. Det er 
heller ikke rimeligt, og det er 
en kæp i hjulet på en fornuf-
tig udvikling i erhvervet."

Dansk Byggeri ser to umulige 

scenarier, som følge af denne 
urimelige beskatning: Enten 
pålægges arbejdsgiveren en 
helt urimelig og ganske dyr og 
i praksis umulig administrativ 
kontrolopgave, eller også skal 
medarbejderen rundt om 
virksomheden hver morgen 
hente mobiltelefon og pc og 
aflevere dem igen om aftenen 
på virksomheden.

"Det siger sig selv, at det er 
helt uholdbart, og for de 
mange medarbejdere, der har 
tilkaldevagt eller på anden 
måde er afhængig af at have 
en pc til rådighed hjemme kan 
beskatningen ikke undgås, 
uanset at der aldrig vil kunne 
blive tale om privat brug."

Jørn Jensen advarer derfor 

politikerne mod at fortsætte 
med planerne om multime-
dieskatten, og ser allerede en 
ny gul-plade-bil-sag under 
opsejling.

"Også her er der tale om 
medarbejdere i bygge- og 
anlægserhvervet, som forhin-
dres i at udføre deres helt 
naturlige dagligdags opgaver 
på en fornuftig måde. Vi er i 
2009, og det er uforståeligt, 
at en igangværende udvikling 
og innovation gennem an-
vendelse af gængse it-værk-
tøjer sættes i stå. Efter vores 
opfattelse bør multimediebe-
skatningen droppes inden 
den sættes i gang," slutter 
Jørn Jensen. 2
www.multimedieskat.dk

Almindelige betingelser for aftaler 

om byggearbejder for forbrugere. 

Erhvervs- og Byggestyrelsen har 

sammen med Dansk Byggeri, TEK-

NIQ og Forbrugerrådet udarbejdet 

"Almindelige Betingelser for afta-

ler om byggearbejder for forbru-

gere" en såkaldt AB-Forbruger. 

AB-Forbruger anvendes mellem 

en forbrugerbygherre og dennes 

entreprenører. Rådgivende inge-

niører, som arbejder med forbru-

gerbygherrer, skal derfor være 

opmærksomme på denne, når de 

formidler samarbejde mellem 

bygherre og entreprenører. AB-

Forbruger træder i kraft 1. januar 

2010. Aftalen, hvis officielle titel er 

"Almindelige betingelser for afta-

ler om byggearbejder for forbru-

gere" består af 10 hovedafsnit 

som er inddelt i 64 paragraffer. 

Bestemmelserne strækker sig fra 

aftalens indgåelse, over sikker-

hedsstillelse, arbejdets udførelse, 

forbrugerens betalingsforpligtelse, 

tidsfristforlængelse og forsinkelse, 

arbejdets aflevering, mangler, 

ophævelse, eftersyn og tvister. 

Branchefællesskaber i Dansk 

Byggeri er stærke netværk, 

der fokuserer på bestemte 

markedssegmenter eller 

fagområder. Dansk Byggeri er 

en netværksorganisation, der 

har et formelt valgsystemba-

seret på sektioner og områ-

der, men som samtidig har 

varetagelse af særlige inte-

resser via netværk. Branche-

fællesskaberne er stærke 

netværk, der fokuserer på 

bestemte markedssegmenter 

eller fagområder. Et bran-

chefælleskab er et samarbej-

de mellem sektioner, inte-

ressegrupper og enkeltvirk-

somheder med henblik på 

varetagelse af fælles er-

hvervspolitiske interesser, 

samt øget synlighed. Net-

værkene er tværfaglige. 

Dansk Tækkemandslaug er 

en interesseorganisation der 

er med i et branchefælleskab 

med Træsektionen i Dansk 

Byggeri. Et samarbejde de 

har meget glæde af.

Branchefællesskaber AB-Forbruger

Sommer 2009. Vejen er oversvømmet bag Hillerød kommunekontor

Kommunerne bør sætte gang i 
klimatilpasningerne nu
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Tækkerør sælges

Kina:	 	1.	kl.	tækkerør	meget	god	
og	fin	kvalitet.	
Leveringgaranti	hele	året.

Ungarn:	 	1.	kl.	tækkerør	meget	god	
og	fin	kvalitet.	
Leveringsgaranti	hele	året.

Rumænien:	 	1.	kl.	tækkerør	god	og	fin	
kvalitet.	
Leveringsgaranti	hele	året.

Har	I	andre	ønsker	skaffer	vi	alle	slags	
tækkerør.

Ring og hør om 
pris og levering.

Chr. Sørensen 
Stensbækvej 19 
Arnum
6510 Gram

Tlf. 74 82 62 40 
eller 
Tlf. 40 17 44 18

Tækkemand

KURT N.
SEGALL ApS
Malmose 11, 5540 Ullerslev
Tlf. 65 36 11 77
Bil 40 18 30 25
Fax 65 36 11 49
E-mail: taekkefirmaet-segall@mail.dk
Web: www.taekkefirmaet-segall.dk

Salg af ukrainske 
tækkerør
- god kvalitet

Tækkemand

KURT N.
SEGALL ApS
Malmose 11, 5540 Ullerslev
Tlf. 65 36 11 77
Bil 40 18 30 25
Fax 65 36 11 49
E-mail: taekkefirmaet-segall@mail.dk
Web: www.taekkefirmaet-segall.dk

Salg af ukrainske 
tækkerør
- god kvalitet

Tækkemand

KURT N.
SEGALL ApS
Malmose 11, 5540 Ullerslev
Tlf. 65 36 11 77
Bil 40 18 30 25
Fax 65 36 11 49
E-mail: taekkefirmaet-segall@mail.dk
Web: www.taekkefirmaet-segall.dk

Salg af ukrainske 
tækkerør
- god kvalitet

Tækkemand

KURT N.
SEGALL ApS
Malmose 11, 5540 Ullerslev
Tlf. 65 36 11 77
Bil 40 18 30 25
Fax 65 36 11 49
E-mail: taekkefirmaet-segall@mail.dk
Web: www.taekkefirmaet-segall.dk

Salg af ukrainske 
tækkerør
- god kvalitet

Broholdere og tækkebroer 
 

Broholdere og tækkebroer fra stråmanden er et 
simpelt, holdbart og billigt system, der er tilpasset til 
at hænge i den tykke tråd. Et nemt og hurtigt 
system hvor der tækkes på brandsikring med gips 
eller Sepatec. 
Systemet bruges på samme måde som 
bomholdere og kan let løftes op af tagsiden på 
samme måde af en enkelt mand.  
Tegning til fremstilling af en dobbeltsidet tækkebro  
i t1 lægter medfølger. 

Hitachi elværktøj 20% på listepris 
Hør om tilbud på arbejdslamper, digitale vaterpas, 
rygtræer og tagrør fra Kina i mindre partier.   
 

Broholdere: med trin og 21 cm krog: 695 kr. pr stk. 
                     med trin og 27 cm krog  745 kr. pr stk. 
 
TLF 56 21 71 56 eller 

STRÅMANDEN.DK  
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Af Louise Pihl, foto Ricky John Molloy
. Den 5. november blev Regeringen, Dansk Folkeparti, Social-
demokraterne og Det Radikale Venstre enige om udmøntningen 
af globaliseringspuljen. En del af forliget får stor betydning for 
erhvervsuddannelserne i de kommende år.

Her og nu er det praktikpladspræmien på 50.000 kr. pr. lær-
ling, der giver størst genlyd i bygge- og anlægsbranchen. An-
tallet af indgåede uddannelsesaftaler er i årets første 8 måne-
der faldet 40% i forhold til samme periode sidste år. Det er 
bekymrende. I 2009 bliver der formodentlig ikke indgået mere 
end godt 4.500 uddannelsesaftaler i bygge- og anlægsbran-
chen. Det er mindre end sidste gang, der var lavkonjunktur. 
Tilbage i 2003 blev der indgået 5.400 uddannelsesaftaler. Det 
er helt klart, at der er brug for en ekstraordinær indsats for at 
sikre, at der bliver oprettet flere praktikpladser.

Fælles problem

Det er ikke kun unge, der mangler en læreplads, der har et 
problem. Det er også branchen, som på sigt kommer til at 
mangle faglært arbejdskraft. Allerede i 2020 vil der være 
19.000 færre faglærte med en bygge- og anlægsuddannelse, 
end der er i dag.

Stor præmie

50.000 kr. er en stor præmie, og den vil sikkert være med til 
at få flere til at tage en lærling. Men i bund og grund er præ-
mier, præcis som skolepraktik, en nødløsning til brug i krise-
tider. Penge og præmier løser ikke den grundlæggende ud-
fordring i forhold til at skaffe praktikpladser. Ordrebøgerne er 
mange steder næsten tomme, og skal der for alvor gang i 
uddannelsesaftalerne igen, så kræver det, at virksomhederne 
har arbejde at udføre. Så jo før kommunerne kommer i gang 
med anlægsinvesteringerne des bedre. 

Penge til skolerne

Globaliseringsaftalen indeholder også andre tiltag i forhold til 
erhvervsuddannelserne end penge til de virksomheder, der ta-
ger lærlinge. Erhvervsskolerne får tilført 133 mio. kr. ekstra hvert 
år i 2010-12 til kvalitetsudvikling i erhvervsuddannelserne. Der 
skal sættes fokus på, hvordan erhvervsskolerne kan tiltrække og 
fastholde elever med såvel stærke som svage forudsætninger. 

Det er positivt, at skolerne de næste år får flere penge til 
dette arbejde. Der er behov for, at erhvervsskolerne arbejder 
systematisk med også at have tilbud til de stærke og velkvali-

ficerede elever. Der 
er brug for dem på 
arbejdsmarkedet. I 
bygge- og anlægs-
branchen, hvor 
kernearbejdskraf-
ten er faglært, er 
der brug for, at de 
kvikke hoveder 
fortsat har lyst til 
at uddanne sig til 
branchen. Det er 
dem, der skal være 
med til at sikre, at 
branchen bliver 
mere effektiv og 
innovativ. Og skulle 

nogle af dem finde på at læse videre, så gør det ikke spor. 
Det vil være til gavn for branchen, der sætter høj pris på byg-
ningsingeniører og bygningskonstruktører med en faglært 
baggrund.

Den lange bane

På den lange bane kan vi også glæde os over, at der fremover 
bliver en skærpet opmærksomhed på dem, der starter på en 
erhvervsuddannelse. Parterne bag globaliseringsaftalen er 
blevet enige om, at unges uddannelsesparathed i højere grad 
end i dag skal vurderes, inden de starter på en erhvervsskole. 

Her får kommunerne en kæmpe opgave, for unge, der ikke 
er klar til at starte på en erhvervsuddannelse, skal have et 
andet relevant tilbud. Det kan fx være produktionsskole, ung-
domsskole eller virksomhedspraktik. Kommunerne får en 
række nye muligheder i forhold til vejledningen af de unge 
mellem folkeskolen og ungdomsuddannelserne, og samtidig 
får de pligt til at sikre, at der er andre tilbud end erhvervsud-
dannelserne til de unge, der ikke er uddannelsesparate.

Motivation

Det er et skridt i den rigtige retning, selv om vi helst havde set, 
at der var blevet sendt et endnu klarere signal om, at det ikke 
bare er alle og enhver, der kan tage en erhvervsuddannelse. 
Det kræver, at man er motiveret for uddannelse.

Forligsparterne har aftalt at drøfte samspillet mellem er-
hvervsuddannelserne og 10. kl. i foråret 2010. Det er et områ-
de, hvor der kan ligge et stort potentiale. Flere kommuner har 
gode erfaringer med anderledes 10. klasses forløb. Lad os 
håbe, at flere kan lære af dem.

Alt i alt ser fremtiden for erhvervsuddannelserne lidt lysere 
ud end før globaliseringsforliget. 2
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2  Præmie på 18.000 kr. i prøvetiden. Når 

man ansætter en lærling i en uddannel-

sesaftale, præmieres firmaet med 6.000 

kr. om måneden de første tre måneder.

2  Bonus på 16.000 kr. 1 måned efter 

prøvetiden. Bonus på 16.000 kr. opnås 

når lærlingen fortsat er ansat en må-

ned efter prøvetidens udløb.

2  Bonus på 16.000 kr. 4 måned efter 

prøvetiden. Bonus på 16.000 kr. opnås 

når lærlingen fortsat er ansat fire må-

neder efter prøvetidens udløb.

Den nye bonus gælder for alle uddannel-

sesaftaler, der indgås fra den 6. november 

2009, og frem til udgangen af 2010.

af Petter Astrup
. I artiklen på side 10 næv-
nes en praktikpladspræmie 
på 50.000 kr. for at tage en 
lærling. Aftalen indeholder et 
mål om 5.000 nye praktik-
pladser i 2010. 1.650 af disse 

FAKTA OM KORTE UDDANNELSESAFTALER

2  Korte uddannelsesaftaler vil normalt have en 

varighed på 8 til 10 måneder.

2  Korte uddannelsesaftaler er velegnet til virk-

somheder, som ikke kan påtage sig et helt 

uddan nelsesforløb.

2  Aftalen skal indeholde mindst én praktikperiode og 

ét skoleophold. Aftalen kan altid forlænges eller 

ændres til en alm. aftale, for resten af uddannelsen.

2  Flere aftaler kan indgås løbende og uafhængigt 

af hinanden. 

2  Virksomheden har kun det juridiske, økonomi-

ske og uddannelsesmæssige ansvar for lærlin-

gen i sin egen aftaleperiode. 

2  Flere korte aftaler kan dække lærlingens samle-

de praktikperiode i uddannelsen. Lærlingen har 

ret til optagelse i skolepraktik, hvis uddannel-

sen gennemføres med skolepraktik, indtil en ny 

kort aftale kan indgås. 

2  Uddannelsen afsluttes med en svendeprøve.

. Samtidig med at man kan få en præmie på 
50.000 kr., har man også mulighed for at ansæt-
te en elev på en kort uddannelsesaftale.

Det kan være svært at overskue ordrebehold-
ningen og arbejdsmængden 3 til 4 år frem i ti-
den, og det er jo tidsperspektivet for en traditio-
nel lærlingekontrakt. Men med en lærling i en 
kort uddannelsesaftale behøver virksomheden 
ikke binde sig for mere end fx 8-9 måneder.

Med en kort uddannelsesaftale får lærlingen 
mulighed for at komme i rigtig praktik i en virk-
somhed. Bliver aftalen ikke forlænget, kan lær-
lingen indgå en ny kort uddannelsesaf tale med 
en uddannelse i skolepraktik. Lærlinge, der har 
gen nemført deres uddannelse med korte uddan-
nelsesaftaler, afslutter som andre lærlinge deres 
ud dannelse med en svendeprøve og bliver fuldt 
faglærte håndværkere. 2

Mulighed for korte uddannelsesaftaler

Tag en ny elev og få 50.000 kr.
skal skaffes ved en tredobling 
af den tidligere praktikplads-
præmie fra 16.000 kr. til 
50.000 kr.

Den nye praktikpladspræ-
mie på 50.000 kr. for opret-
telse af ny praktikplads trådte 

Gammel præmie og bonus til  
virksomheder der tager lærlinge

Præmiering til virksomheder, der har indgået 

uddannelsesaftale mellem den 1. juni 2009 

til og med den 5. november 2009, består af 

en præmie på op til 6.000 kr. i prøvetiden 

og en bonus på 10.000 kr. efter prøvetiden.

2  Præmie på 6.000 kr. i prøvetiden

.  Når man ansætter en lærling i en 

uddannelsesaftale, præmieres virk-

somheden med 2.000 kr. om måne-

den de første tre måneder. 

 .   Hver gang lærlingen har været i 

praktik i 30 dage, kan der søges om 

2.000 kr. Skoleophold tæller ikke 

med i de 30 dage. 

2  Bonus på 10.000 kr. efter prøvetiden

.  Bonus på 10.000 kr. opnås når lær-

lingen fortsat er ansat 30 dage efter 

prøvetidens udløb.

 .   Søg om 10.000 kr., 30 dage efter 

prøvetidens udløb.

Man kan også vente og søge om præmier 

og bonus på én gang. Det kan man søge 

30 dage efter prøvetidens udløb.

Hvordan man får udbetalt præmie og bonus

På atp.dk, under AER og præmiering findes 

et elektronisk ansøgningsskema.
www.danskbyggeri.dk/uddannelse 
www.atp.dk

i kraft med det samme. Det 
vil sige, at den gælder for alle 
uddannelsesaftaler, der er 
indgået efter den 5. novem-
ber 2009 og frem til udgan-
gen af 2010.
Den store præmie på 50.000 

PRAKTIKPLADSPRÆMIEN PÅ 50.000

Eksempel på lærlingeforløb med korte uddannelsesaftaler
Eksempel A
               
Eksempel B
               

kr., der finansieres af ufor-
brugte midler i AER, vil sam-
men med den almindelige 
lønrefusion kompensere virk-
somhederne for mange af de 
udgifter, der er i forbindelse 
med at tage lærlinge.  2

Aftaleperiode Virksomhed 2
Skolepraktik

Skole
Aftaleperiode Virksomhed 1
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Postfach 3079
2800 CD Gouda - Holland
Büro:
Middelblok 146 - Gouderak
Tel. : 0031-182-372272
Fax : 0031-182-374720
E-mail: info@prosman.com
Internet: www.prosman.com

Bankverbindung: Volksbank Sittensen
(BLZ 241 615 94)
Konto-Nr. 328 340 00

Lager: Am Alten Werk 56
D-21406 Melbeck

GSM: Arjan Prosman 0031 6 26356580

Handelsregister:
Gouda 24344403

All unsere Lieferungen und Dienste unterliegen unseren Allgemeinen Liefer- und Zahlungsbedingungen, wie bei der Industrie- und Handelskammer NL-Gouda hinterlegt.

We supply more and more Danish thatchers with good

quality reed (either direct delivery or with our trucks

with crane). We have reed from Austria, Hungary,

Rumania, Ukraine, Turkey and China. 

We have warehouses in Holland, Germany and all the

producing countries – total number of bundles in our

warehouse is over 1.000.000 bundles. 

Furthermore we supply: 

heather, ridge tiles, copper 

ridges, torx20 taekkeskruer, 

15 standard windows, special

windows in 4 weeks, sheets,

tools, chemicals against

moss/algs – fire, 

ventilationsystems under the

roof and on the roof, galvanised

wire, stainless steel wire, galvani-

sed and copper chicken wire.

From us you can get anything

you may need………………

Please, feel free to contact us!

Wir beliefern mehr und mehr Dänische Dach decker mit

gute Qualität Reet (entweder Direktlieferung oder mit

unseren Kran-LKW). Wir haben Reet aus Österreich,

Ungarn, Rumänien, Ukraine und Kina. 

Wir haben Lagerhallen in Holland, Deutschland und in

alle Produktionsländer – insgesamt können wir mehr als

1.000.000 Bunde unter Dach lagern.

Sons liefern wir auch: 

Heide, Firstziegel, Kupferfirst,

Torx20 taekkeskruer, 15 stan-

dard Fenster, Sonderan ferti -

gungen in 4 Wochen, Planen,

Werkzeug, Chemie gegen

Moos/Algen – Feuer,

Belüftungssystemen unter

dem Dach und auf dem Dach,

verzinktem Draht, Niro Draht,

verzinktem und kupfer

Masschendraht.

Von uns kann mann als kaufen

was Sie brauchen………….

Bitte, nehmen Sie kontakt auf!

PROSM adv op Brief-DL:PROSM 007 Brief-DL 18-4-2009 8:57 Pagina 1
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Af Petter Astrup,  
konsulent Dansk Tækkemandslaug
. Nu hvor året rinder ud, og vi nærmer 
os det nye år, er der traditionen tro 
igen arrangeret seminar for Dansk Tæk-
kemandslaugs medlemmer. Det bliver 
samme sted, som det plejer: på Den 
Jydske Haandværkerskole i Hadsten 
fredag den 8. og lørdag den 9. januar 
2010. Temaet på dette års seminar er: 
Ansvar, kvalitet og brand. Temaet er 
valgt ud fra noget af det, der berører jer 
tækkemænd i hverdagen.

Kvalitet og ansvar

Hvor lang tid holder et stråtag? Er det, I 
går og laver, godt nok? Og hvem skal 
betale, hvis ikke taget holder så længe 
som forventet? Kan tækkemanden dra-
ges til ansvar for tækkerør, der er hen-
tet hjem fra Kina? Hvad med ens om-
dømme, og hvad med kunden?

Der er mange ting, der spiller ind, når 

Vigtige emner på seminaret i januar

noget går galt. En ting er, hvis I bliver 
frifundet for juridisk ansvar, men hvad 
med moralen: Er der noget, der hedder 
moralsk ansvar?

Det er nogle af de spørgsmål, I tække-
mænd går og grubler over i hverdagen. 

Det er selvfølgelig ikke alt, der kan 
svares entydigt på. Men på tækkesemi-
naret denne gang vil vi prøve at få 
klarlagt problematikken om, hvordan I 
forholder jer over for kunden og får 
lavet de rigtige aftaler, samtidig med at 
I kan få klarlagt hvornår og i hvilket 
omfang, I har et ansvar.

Tækkerør

I bruger tækkerør fra stort set hele ver-
den, uden at I præcist ved, hvad I får. 
Rørene er fra Kina, Ungarn, Tyrkiet, 
Polen og mange andre steder, og de er 
høstet, opbevaret og transporteret, 
uden at I kender hele processen.

Derfor er materialerne noget, vi skal 

diskutere. Vi vil kigge på de materialer, I 
anvender, og diskutere om det er muligt 
at få indført en kvalitetssikring på rørene.

Brand og afstand til skel

Kan vi overbevise myndighederne om, 
at vi skal have nedsat afstand til skel? 
Det arbejdes der stadig med.

Vi vil komme ind på brand i stråtage. 
Under dette punkt får vi en status over, 
hvordan det går med at få nedsat skel-
grænsen fra 10 meter.

Vi kan spørge os selv, om et stråtag 
brænder hurtigere end andre tage. 
Noget tyder på, at det ikke er tilfældet. 
Men der er selvfølgelig nogle andre 
aspekter, der skal tages højde for.

Kom og vær med. Det er her, et godt 
netværk dannes. Det er her, vi udveks-
ler erfaring, og det er her, der opstår 
gode venskaber. 2

Vi ses i Hadsten



 

 

DVC godkendte vinduer til stråtag/gamle huse 
 

Carlo F. Christensen A/S er leverandør af kvistvinduer til stråtag, samt alle 
typer af vinduer og døre til gamle huse. 
 
Vi er lagerførende i ca. 30 forskellige standard modeller, og kan derudover 
levere vinduer og døre i specialmål til enhver opgave, f.eks. vinduer med 
koblede rammer og kitfals. 
 
 
NYHED: Kvistvinduer med Optoglas. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Systemet er særdeles velegnet til varme- og lydisolering af vinduer. 
Optoglas forsatsvinduer isolerer 30 % bedre end tilsvarende termovinduer 
og er testet på Danmarks Tekniske Universitet til en  
U-værdi på 1,7 W/m2K med 4 mm hærdet energiglas og 2,4 W/m2K med 4 
mm standard hærdet glas. 
 
Optoglas forsatsvinduerne er godkendt og anbefalet til montering på 
vinduer i fredede bygninger. 
 

 
 
 

CARLO F. CHRISTENSEN A/S 
Kastbjergvej 15, Hedegaard, DK-8585 Glesborg 

Tlf.: +45 86 38 76 66      Fax.: +45 86 38 74 44 

www.carlofchristensen.dk 

 

Kontakt os for 

at få anvist 

nærmeste 

forhandler. 
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Af Carsten Sivertsen, foto af Mads Nør-
gaard, Samsø
. Der er gode chancer for, at der bliver 
snakket tækning, når familien Kristen-
sen er samlet. Selv om de tre brødre 
har spredt sig geografisk, er de forenet 
af tækketraditionen. Storebrødrene er 
Ove Glerup Kristensen i Aars og Aage 
Bach Kristensen i Helsinge. Og lige midt 
imellem dem har lillebror Mads Nørga-
ard Kristensen etableret sig.

Helt præcist var det den 1. april 2000, 
at Mads Nørgaard Kristensen og søn-

Solidt arbejde på Samsø

nen, Michael Kristensen, etablerede 
Samsø Tækkefirma I/S.

To på øen

Samsø har også en anden tækkemand. 
Det er Jan Ek, som Mads i sin tid lærte 
at tække, da de var hos Mads’ storebror 
Ove Glerup. Siden har yngste generati-
on i Samsø Tækkefirma, Michael, lært 
tækkefaget hos Jan Ek.

Også på Samsø mærkes det, at krisen 
har fået tag i samfundet:

"Vi har indtil nu haft godt at lave, 

men måtte tidligere på året sige farvel 
tre medarbejdere," siger Mads Nørgaard 
Kristensen.

Han og Michael havde på et tidspunkt 
også drøftet at ansætte en lærling.

"Men som tingene flader ud, var det 
godt, vi ikke gjorde det."

Smukke eksempler

Overalt på Kattegat-øen står der smuk-
ke eksempler på Samsø Tækkefirmas 
håndværk, og både far og søn bor da 
også selv i tækkede huse. Men Mads 
Nørgaard Kristensen kan også konstate-
re, at markedet er mættet:

"Vi må vel sige, at vi har gjort vores 
arbejde godt, og at der nu går endnu 
nogle år, inden der igen er brug for 
vores håndværk her på øen."

Energirigtig ø

Både far og søn har da også andre opga-
ver at falde tilbage på. Mads er også ud-
lært snedker og udfører tømrer- og sned-
kerarbejde på Samsø, mens Michael har 
fået et halvtids job som energivejleder og 
er tilknyttet Samsøs Energiakademi.

Øen har gjort en stor indsats for at 
skabe en bæredygtig produktion af 
energi og vil være et af de gode eksem-
pler, som Danmark kan vise frem i for-
bindelse med Klimatopmødet.

Er der en fremtid for tækkemandsfaget 
på Samsø?

"Ja, men når markedet er mættet, og 
vi ved, at der går omkring 30 år, før et 
sydvendt tag skal skiftes ud – og læn-
gere på nordsiden – så siger det sig 
selv, at der ikke bliver den store aktivi-
tet inden for de nærmeste år," siger 
Mads Nørgaard Kristensen. 2
www.samtaek.dk
www.energiakademiet.dk

Michael og Mads supplerer tækkearbejdet med andre opgaver. Michael har et 
halvtidsjob på Energiakademiet, og Mads udfører tømrer- og snedkerarbejde

Typisk Tækkehus fra Samsø





Kvalitet kombineret med  exibilitet• 

Minilæsser med eller uden teleskoparm• 

Kraftige maskiner bygget til det hårde slid• 

Utrolig manøvredygtig med knækstyring• 

Mange redskaber såsom skovl, pallega er, • 
kost, strømaskiner, dozerblad, hydr. værktøj 
mm.

Fås i 22 størrelser fra 26-88 HK• 

Med eller uden kabine• 

Brdr. Holst Sørensen A/S
Obbekærvej 105-107  6760 Ribe  Tlf. 7688 4400  Fax 7544 1389 

www.bhsribe.dk

For interesserede laver vi 
meget gerne en 

demonstration, hvor du 
kan se og prøve læsseren 

på din arbejdsplads.

Ring og aftal tid for 
demonstration til:

Julius Bjerg 
Mobil 40 33 26 61

BRUGTE 
LÆSSEMASKINER 

TAGES GERNE 
I BYTTE.

Landsdækkende 
forhandlernet.

GiANT Minilæsser

HOLSØ MASKINER

44 1389 
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Multihåndværker

Tekst og foto Tækkemand Tony Hansen 
. Jeg synes at tækkemænd og også 
lærlingene på tækkeuddannelsen bur-
de lære noget mere om gipsarbejde og 
indvendig aptering/beklædning.

I mit firma laver vi ofte den indvendi-
ge beklædning, især i forbindelse med 
at vi udskifter et gl. tag, hvor der er 1.
sal på – enten sætter vi nye kviste op 

eller renoverer de gamle kviste, og vi 
laver i samme forbindelse den indven-
dige beklædning, dvs. at vi lukker af 
mod gl. gips og laver vinduesbord. 
Dette er nemt, når taget ikke er tækket, 
så kan man lave klar til indvendig be-
klædning i samme arbejdsgang som 
man monterer nye kviste eller renoverer 
gl. kviste. Dette ekstra arbejde giver 

også arbejde på regnvejrsdage og er en 
god ekstra indtjening.

En af vores forcer er de halvrunde 
kvistvinduer, hvor vi har lavet vores 
eget system ved montering af gipsbuer 
samt afslutning af samme. Vi har ud-
viklet en skærekasse til på en nem må-
de til at skære gipsbuer i facon, hvad 

Isolering af kvist inden tækning

Færdig afslutning af gipsbue i gl. beklædningOpstilling af gipsbue på kvistvindue i værkstedet
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enten det er 16 gr. eller 20 gr. hæld-
ning, der passer til det enkelte lofts-
rum. Når vi selv laver alt og har en del 
erfaring, kan vi tænke 2 veje, når vi 
monterer kviste – både på tækkeman-
dens krav til opspænd og på indvendig 
afslutning, uden at man bagefter skal 
stå og bruge en masse tid på at afslutte 
indvendig, fordi kvistmonteringen er 

gennemtænkt fra start både ud- og 
indvendig.

Vores system er bygget op, så man und-
går at lave opsnøring, men således at 
opsnøringen opstår af sig selv under-
vejs i systemet, og det går op hver 
gang, uanset hvor skævt huset er, kan 
vi altid få det til at passe ind i på en 

enkel og god måde.
Vi har vist flere tømrerfirmaer, hvor-

dan vi har opbygget vores system til 
montering af gipsbuer og de har været 
meget tilfredse med systemet, da de 
normalt ikke arbejder ret meget med 
montering af gipsbuer. 2
www.tony-hansen.dk

Klargøring til montering af gipsbuer Prøveklods sikrer at der er plads til gipsbue

Opmåling til afskæring af gipsbue



Dansk Tækkemandslaug

Postboks 86

6430 Nordborg

www.taekkelaug.dk

www.taekkelaug.dk

